25% chưa nghiệm thu - xuất hóa đơn hay không?
NHÂN VẬT
· Anh Nam - Giám đốc Công ty TNHH Minh Phát (doanh nghiệp siêu nhỏ)
· Chị Hương - Kế toán trưởng
· Anh Bình - Kỹ sư phụ trách thi công
· Chị Thảo - Cán bộ hỗ trợ pháp lý (Cục Phổ biến, giáo dục pháp luật & Trợ giúp pháp lý)
· Người dẫn chuyện
CẢNH 1: KÝ HỢP ĐỒNG - NIỀM VUI CỦA DOANH NGHIỆP SIÊU NHỎ
(Văn phòng nhỏ. Trên bàn là hợp đồng thi công cung cấp, lắp đặt thang máy tại Cảng Cái Mép Gemalink. Anh Nam cầm hợp đồng, ánh mắt đầy hy vọng.)
Người dẫn chuyện:
Tháng 11 năm 2025, Công ty TNHH Minh Phát - một doanh nghiệp siêu nhỏ chuyên thi công, lắp đặt thang máy - chính thức ký hợp đồng thi công tại Cảng Cái Mép Gemalink. Với doanh nghiệp lớn, đây có thể chỉ là một hợp đồng bình thường, nhưng với Minh Phát, đó là bước ngoặt quan trọng.
Anh Nam (xúc động):
Hợp đồng này là công sức cả tập thể mấy năm nay. Nếu làm tốt, mình không chỉ có doanh thu mà còn có uy tín.
Anh Bình:
Anh em kỹ thuật cũng đang rất háo hức. Đây là công trình lớn, yêu cầu cao, nhưng mình làm được.
Chị Hương (xem hợp đồng):
Theo điều khoản thanh toán, chủ đầu tư sẽ tạm ứng 25% giá trị hợp đồng ngay sau khi ký để bên mình chuẩn bị vật tư, thiết bị và nhân lực.
Anh Nam (gật đầu):
Có tạm ứng thì mình mới xoay vòng vốn được. Doanh nghiệp nhỏ như mình, tiền mặt là quan trọng nhất.
(Không khí vui vẻ. Nhưng niềm vui ấy chưa kéo dài lâu.)
CẢNH 2: CUỘC GỌI TỪ CHỦ ĐẦU TƯ - PHÁT SINH VƯỚNG MẮC
(Điện thoại bàn đổ chuông. Chị Hương nghe máy.)
Chị Hương:
Dạ vâng… tạm ứng 25%… dạ… xuất hóa đơn ngay ạ?
(Chị Hương sững lại.)
Chị Hương:
Dạ… để em báo lại lãnh đạo công ty ạ.
(Cúp máy.)
Chị Hương (lo lắng):
Anh Nam, bên chủ đầu tư yêu cầu mình xuất hóa đơn GTGT cho khoản tiền tạm ứng 25% ngay sau khi ký hợp đồng.
Anh Nam (ngạc nhiên):
Xuất hóa đơn? Nhưng mình mới ký hợp đồng, chưa giao hàng, chưa thi công, chưa nghiệm thu gì cả mà?
Anh Bình:
Đúng rồi anh. Bên kỹ thuật còn chưa triển khai công trường, nói gì đến nghiệm thu hay bàn giao.
(Không khí bắt đầu căng thẳng.)
CẢNH 3: PHÒNG KẾ TOÁN - CUỘC ĐẤU TRANH GIỮA TIẾN ĐỘ VÀ PHÁP LUẬT
(Chị Hương mở máy tính, tra cứu văn bản pháp luật.)
Chị Hương:
Anh xem này, điểm c, khoản 4 Điều 9 Nghị định 123/2020/NĐ-CP quy định rất rõ:
“Đối với hoạt động xây dựng, lắp đặt, thời điểm lập hóa đơn là thời điểm nghiệm thu, bàn giao công trình, hạng mục công trình, khối lượng xây dựng, lắp đặt hoàn thành, không phân biệt đã thu được tiền hay chưa.”
Anh Nam (trầm ngâm):
Tức là… pháp luật không căn cứ vào việc đã nhận tiền, mà căn cứ vào khối lượng đã hoàn thành?
Chị Hương:
Đúng vậy anh. Khoản 25% này chỉ là tiền tạm ứng, chưa gắn với bất kỳ khối lượng nghiệm thu nào.
Anh Bình:
Nếu mình xuất hóa đơn bây giờ, sau này thanh tra vào hỏi “nghiệm thu ở đâu?”, mình lấy gì để giải trình?
Chị Hương (thở dài):
Xuất thì sợ sai thời điểm lập hóa đơn, mà không xuất thì sợ làm mất lòng chủ đầu tư.
Anh Nam:
Doanh nghiệp nhỏ như mình đúng là “tiến thoái lưỡng nan”.

CẢNH 4: QUYẾT ĐỊNH ĐI TÌM CÂU TRẢ LỜI PHÁP LÝ
(Văn phòng công ty. Trên bàn là hợp đồng, hóa đơn mẫu, văn bản pháp luật. Không khí căng thẳng.)
Anh Nam (cầm hồ sơ):
Khoản tiền này mới chỉ là tạm ứng 25% thôi, chưa bàn giao, chưa nghiệm thu gì cả…
Nếu mình xuất hóa đơn ngay thì có đúng luật không?
Chị Hương:
Em cũng đang băn khoăn chỗ đó anh ạ. Nghị định quy định thời điểm lập hóa đơn là khi nghiệm thu, bàn giao.
Làm sớm quá, nhỡ sai thì sau này mình là người chịu trách nhiệm.
Anh Nam (thở dài):
Doanh nghiệp nhỏ như mình, chỉ cần sai một bước là rất mệt.
Nhưng chủ đầu tư thì lại giục phải có hóa đơn mới giải ngân.
(Chị Hương lấy trong ngăn kéo ra một phong bì.)
Chị Hương:
May là sáng nay em nhận được thư mời tham dự hội thảo hỗ trợ pháp lý cho doanh nghiệp nhỏ và vừa của Cục Phổ biến, giáo dục pháp luật và Trợ giúp pháp lý.
Anh Nam (nhìn thư mời, giọng nhẹ nhõm):
Đúng lúc quá. Mình phải hỏi cho rõ ràng, có căn cứ pháp luật thì mới yên tâm làm.
Chị Hương:
Vâng. Có hướng dẫn chính thức thì mình vừa làm đúng luật, vừa giải thích được với chủ đầu tư.
(Kết thúc cảnh.)
CẢNH 5: HỘI THẢO - DOANH NGHIỆP NÓI LÊN VƯỚNG MẮC
(Hội trường hội thảo. Đông đảo doanh nghiệp nhỏ và vừa ngồi chăm chú. Trên sân khấu có bàn chủ tọa.)
Chị Thảo (cán bộ hỗ trợ pháp lý):
Doanh nghiệp nhỏ thường gặp khó khăn vì thiếu bộ phận pháp chế chuyên sâu.
Chính vì vậy, hội thảo hôm nay được tổ chức để lắng nghe và hỗ trợ trực tiếp các vướng mắc pháp lý thực tế của các anh chị.
(Anh Nam đứng lên, cầm micro, hơi hồi hộp.)
Anh Nam:
Thưa chị, công ty chúng tôi là doanh nghiệp siêu nhỏ, vừa ký hợp đồng thi công, cung cấp và lắp đặt thang máy.
Theo hợp đồng, chủ đầu tư thanh toán trước 25% giá trị hợp đồng và yêu cầu chúng tôi xuất hóa đơn cho khoản tiền này.
(Anh Nam dừng lại, nhìn xuống hội trường.)
Anh Nam:
Tuy nhiên, tại thời điểm đó, chúng tôi chưa bàn giao thiết bị, chưa nghiệm thu bất kỳ khối lượng công việc nào.
Chúng tôi rất lo lắng không biết việc xuất hóa đơn cho khoản tạm ứng như vậy có đúng quy định pháp luật hay không.
(Trong hội trường, nhiều doanh nghiệp gật đầu, xì xào.)
Doanh nghiệp 1 (nhỏ giọng):
Công ty tôi cũng từng gặp trường hợp y như vậy.
Doanh nghiệp 2:
Không xuất thì sợ không được thanh toán, mà xuất thì lại sợ sai luật.
(Chị Thảo lắng nghe, ghi chép.)
Chị Thảo:
Câu hỏi của anh Nam cũng là vướng mắc chung của rất nhiều doanh nghiệp hiện nay.
Ngay sau đây, chúng tôi sẽ trao đổi cụ thể để các anh chị hiểu rõ và thực hiện đúng quy định.
Người dẫn chuyện:
Khi doanh nghiệp dám nói lên khó khăn của mình, pháp luật sẽ trở nên gần gũi và dễ tiếp cận hơn.
(Ánh đèn hội trường dịu lại, chuyển sang phần giải đáp.)
CẢNH 6: GIẢI ĐÁP PHÁP LÝ - LÀM RÕ BẢN CHẤT
(Hội trường im lặng. Các doanh nghiệp chăm chú lắng nghe.)
Chị Thảo (bình tĩnh, rõ ràng):
Với hoạt động xây dựng, lắp đặt, pháp luật xác định thời điểm nghiệm thu, bàn giao là mốc quan trọng nhất để lập hóa đơn.
Chị Thảo:
Khoản tiền 25% mà chủ đầu tư thanh toán trong trường hợp của anh Nam là tiền tạm ứng theo hợp đồng,
chưa gắn với khối lượng thi công hay lắp đặt hoàn thành.
(Chị Thảo nhìn xuống hội trường.)
Chị Thảo:
Vì vậy, tại thời điểm này, doanh nghiệp chưa đủ điều kiện để lập hóa đơn GTGT.
Anh Nam (lo lắng):
Vậy nếu doanh nghiệp vẫn xuất hóa đơn theo yêu cầu của chủ đầu tư thì sao ạ?
Chị Thảo:
Khi đó, doanh nghiệp có nguy cơ bị xác định là lập hóa đơn sai thời điểm,
và có thể phát sinh rủi ro về thuế khi bị kiểm tra, thanh tra.
(Chị Hương đứng lên.)
Chị Hương:
Vậy giải pháp đúng để vừa nhận được tiền tạm ứng, vừa không vi phạm quy định là gì ạ?
Chị Thảo (dứt khoát):
Doanh nghiệp nên lập phiếu thu hoặc chứng từ thu tiền tạm ứng,
ghi rõ nội dung là “tạm ứng theo hợp đồng thi công, lắp đặt”.
Chị Thảo (kết luận):
Hóa đơn GTGT chỉ được lập khi có biên bản nghiệm thu, bàn giao khối lượng hoàn thành.
(Nhiều doanh nghiệp gật đầu, vẻ mặt nhẹ nhõm.)
Người dẫn chuyện:
Hiểu đúng bản chất pháp lý giúp doanh nghiệp nhỏ tránh rủi ro và tự tin làm đúng luật.
(Kết thúc cảnh.)
CẢNH 7: TRỞ LẠI CÔNG TY - GIẢI QUYẾT ĐÚNG PHÁP LUẬT
(Sau hội thảo. Anh Nam và chị Hương bước ra hành lang, nét mặt nhẹ nhõm.)
Anh Nam:
Nghe giải thích xong là rõ ràng hẳn. Vậy là mình có hướng làm đúng rồi.
Chị Hương:
Ừ, có căn cứ pháp luật rõ ràng, mình vừa làm đúng luật, vừa giải thích được với chủ đầu tư.
Anh Nam (gật đầu):
Doanh nghiệp nhỏ như mình, không biết hỏi thì rất dễ sai.
May mà có chương trình hỗ trợ pháp lý kịp thời.
(Chị Thảo đi ngang, mỉm cười.)
Chị Thảo:
Khi gặp vướng mắc, các anh chị cứ mạnh dạn trao đổi.
Pháp luật luôn đồng hành cùng doanh nghiệp làm ăn chân chính.
